Obligacion 4.

Sesiones en Linea sustentaciones avances proyectos formativos Ficha 3336301
Asesoria Comercial.
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Orientaciones a aprendices sustentaciones avances proyectos formativos



Sustentaciones avances proyectos formativos Fase Ejecucion Ficha 3336310-Asesoria Comercial.
Ajustado. @ Piblica Ejr Resurnir este corren electrénico

@ Apa Milena Moreno Pinilla @ L o B~ {)\/ e
CC @ Claudia Patricia Pinto Monsakee; & Jorge Paul limenez Caro Wie 240452026 16:02

Coo: Jeickagam ez25@gmail. com <jeidyagam ex25@gm ail.com = mayraaballen@gm ail.com; ¥ 36 mas

# Retencidn: Bachange Online [10afos) Expira: Lun 21042086 1608

& Sustentacidn &ances Proyecto., ., & Distribucidn fechas sustentacid.. .,
3IME KR

Zarchivosadjuntos [2ME] & Guardar todo en Cnelirive - Servicio Macional de Aprendimje  + Descrgartodo

Estimados aprendizes de la ficha 3335301
Programa Técnic o en Ase soria Comercgial

Reciban un cordial saludo.

Pormediodela presente, seinforma guelos diags jueves 7 de mayo y lunes 11 de mayo de 2025 a las 7:00
p.m. sellevardna cabolas sustentacionesde los avancesde los Proyectos

Formatives correspondientes a la Fase de Ejecucidén, las cuales son de cardacter obligatorio de acuerdo
con los lineamientos institucionales.

Conelfinde apoyar su proceso de preparacion, seadjuntan los siguientes documentos:

Proyecto formativo:

Impulso de la actividad de ventas en
empresas comerciales de la regién

IDEA DE PROYECTO:

[P

P —




. . 7 O
Fase del Proyecto- Ejecucion vy

Etapas de la venta (describir como se evidencian en el proyecto
formativo)

1- Preventa : producto, beneficios, catalogo, empresa (historia), competencia.

2-Venta:

* Prospeccidn.

¢ Acercamiento.

* Entrevistas.

¢+ Presentacién-demostracién

* Negociacion

+ Cierre ¥y manejo de objeciones.
+ Posventayrelaciones LP.

3-Posventa.



